
Struktura prodejních reklamních 
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Checklist - kontrolní seznam

www.socialni-site-specialista.cz
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Prodeje na Facebooku 949.214 Kč 

Investice do reklamy: 
159.903 Kč

Návratnost: 5,94

Prodeje celkem:
949.214 Kč

1. Akviziční 
kampaň

2. Opakované 
prodeje

3. Remarketing



Vytvořte okruhy uživatelů

1. Akvizice / získání nových zákazníků 
- uložený okruh uživatelů
- podobní stávajících zákazníků

2. Remarketing / byli na webu, ale nekoupili
- prohlédnuté zboží
- vloženo do košíku
- návštěva konkrétní stránky
  (např. u služeb)

3. Uložený okruh uživatelů
- stávající zákazníci 



Udělejte úpravy na webu

1. Měření, sledování a reporty 
Facebook pixel (měřící kód)
a Conversion API 

2. E-shop / report dat:
- prohlédnuté zboží / kategorie
- vloženo do košíku
- koupeno / bez DPH, bez poštovného

Služby / report dat:
- návštěva konkrétních stránek
- kontakt (vzkaz, volání ..)



E-shop / vytvořte katalog produktů

Produkty z e-shopu

Dynamická Facebook reklama
vytvořena z katalogu produktů

1. Nahrát produkty 
přes XML feed 
do reklamního 
systému Faceboku
a vytvořit katalog 
produktů na 
Facebooku

2. Nastavit aktualizaci 
katalogu produktů

Z katalogu se pak generují 
dynamické reklamy



E-shop / kontrola a oprava katalogu
Kontrola reportů katalogu produktů

1. Prohlédnuté zboží

2. Vloženo do košíku

3. Zakoupené zboží

Pokud jsou schody pod 95% 
je potřeba opravit katalog, 
respektive XML feed a reporty 
z webu.



Struktura reklamních kampaní na FB
1. Akviziční kampaně / získání nových zákazníků

- uložený okruh uživatelů
- podobní stávajících zákazníků
- DABA

2. Remarketingové kampaně 
- E-shop / lidé byli na webu, prohlíželi produkty / vložili zboží do košíku, ale nekoupili
- Služby / lidé byli na webu, ale neobjednali nebo neposlali poptávku

3. Kampaně cross-sell a up-sell / lidem, kteří koupili zboží nebo služby je nabídnuto 
další zboží nebo služby

4. Opakované prodeje / speciální reklamy pro stávající zákazníky. Vhodné pro prodej 
kávy, krmení pro domácí mazlíčky, břity do holících strojků apod. 



Dynamický remarketing pro e-shop

Uživatele prohlíží nebo vloží 
zboží do košíku, ale nekoupí Dynamická reklama na Facebooku / Instagramu

zobrazuje uživateli prohlídlé zboží / vložené do 
košíku, ale nekoupené. Zvyšuje úspěšnost prodeje.



Remarketing pro služby

Uživatel prohlíží služby
na webu a nepošle poptávku
nebo neudělá objendávku

Uživateli se zobrazí
speciální reklama na 
Facebooku / Instagramu,
která připomíná nabídku 
služeb / produktů 
a vyzve k akci. 

Uživatel zpět na webu
a dokončuje poptávku
nebo objednávku



Sociální sítě specialista

Vyřeším Vaše problémy
● Neprodáváte na Facebooku
● Reklamy prodělávají peníze
● Reklamy nefungují
● Nemáte čas prodávat na Facebooku

Kompletní servis pro firmy a podnikatele
na Facebooku a Instagramu
● Prodeje na Facebooku a Instagramu
● Správa stránek a tvorba obsahu
● Správa reklamních účtů
● Konzultace a video školení

Vít Pokorný
napište mi vzkaz, klikněte na odkaz
www.socialni-site-specialista.cz/kontakt/

https://www.socialni-site-specialista.cz/kontakt/

